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» evidenziando e colmando even-
tuali lacune organizzative

» identificando i paesi di sbocco
piu interessanti per I'azienda

» adattando prodotti o servizi alle
esigenze o normative locali

» ecc...

Selezionando que rVizio, i 0 i primi passi sui mercati in-
cliente ha a sua d eril  ternazionali potrebbe rivelarsi op-

tempo necessario, uno o portuno valutare una maggiore
esperti o Temporrary Export Mana- presenza con, eventdalmente, un
ger presso la propria sede o nel presidio diretto in.uno o pill paesi.

PRI Blalsive: Definiamo ed implementiamo in-

sieme al cliente le azioni da intra-
prendere come, ad esempio: I'ape-
rtura di una filiale, un’acquisizione,
lingaggio di un distributore o di un
Country Manager locale, ecc...




